
Standorte (rechtlich selbstständig) 

Berlin · Bremen · Essen · Frankfurt/Main · Graz 

Hamburg · Hannover · Krefeld · Köln · Luzern  

Magdeburg · Memmingen · München · Nürnberg  

Osnabrück · Rottweil · Salzburg · Schwerin · St. Pölten 

Stuttgart · Weimar · Wien · Würzburg · Zürich 
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Kaufinteressent 
Spezialist für Elektro- und Sicherheitstechnik sucht 

Elektriker oder Elektronikspezialisten zum Kauf 
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Kaufinteressent 5527 / Projekt: ici002391 

Firmensitz: Nordrhein-Westfalen, Niedersachsen 

Eigenbeschreibung: Der Kaufinteressent ist ein innovativer Handwerksbetrieb 

aus dem Großraum Münster / Osnabrück, der seinen Fokus 

in der Energie-, Gebäude- und Sicherheitstechnik hat. Ein 

besonderes Augenmerk des Unternehmens liegt dabei auf 

innovativen Elektro- und Sicherheitstechnik-Lösungen. 

 

Das Unternehmen bietet einem alteingesessenen 

Elektrobetrieb eine ganzheitliche Nachfolgelösung an, die 

sowohl die Interessen des Altgesellschafters berücksichtigt 

als auch die Weiterentwicklung des Betriebes mit 

zeitgemäßer Technik in den Vordergrund stellt. Aus dem 

Geschäftsleitungsteam unseres Mandanten wird ein junger 

Elektromeister als Betriebsleiter die operative Führung des 

Betriebes übernehmen und sollte idealerweise in einer 

Übergangsphase durch den Altgesellschafter begleitet 

werden. 

 

Produkt-/Dienstleistungsangebot: Zur weiteren Umsetzung des erfolgreichen Vertriebs- und 

Servicekonzeptes sucht das Unternehmen einen kleinen 

(alteingesessenen) Elektrobetrieb, der seinen bisherigen 

Schwerpunkt in den Bereichen Kundendienst und Elektro-

Kleininstallationen (Stark- und Schwachstrom) hat. Erste 

Erfahrungen in den Bereichen Sicherheitstechnik oder 

SmartHome wären ideal. 

 

Der Fokus liegt dabei auf etablierten Handwerksbetrieben im 

nördlichen NRW und dem westlichen Niedersachsen. Ein 

besonderer Fokus liegt in der Region Osnabrück und 

zwischen Rheine, Bad Oeynhausen, Münster und Gütersloh.  

Branchenwunsch: Handwerk, Elektrotechnik, Elektriker 

Umsatzgrößenordnung: Der Fokus liegt auf Unternehmen mit Erlösen zwischen 0,5 

und 1,5  Millionen Euro. 

Mitarbeiteranzahl: Das Unternehmen verfügt idealerweise über einen 

erfahrenen Stamm von 3 bis 10 Mitarbeitern, der entweder 

Erfahrung im Bereich der smarten Energie- und 

Gebäudetechnik mitbringt oder bereit ist, dies zu erlernen.  
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Kaufpreisgrößenordnung: Der Kaufpreis soll klar definiert und vom Altgesellschafter 

sofort kalkuliert werden können. Die Bewertungsmethodik 

orientiert sich am durchschnittlich, bereinigten 

Betriebsergebnis der letzten 4 Jahre nach einem 

kalkulatorischen Unternehmerlohn, das mit einem 

branchenüblichen Faktor zwischen 4 und 7 multipliziert wird. 

Dieser Faktor ist abhängig von der Ergebnisentwicklung, der 

Betriebsstruktur sowie der Qualifikation und Altersstruktur 

der zu übernehmenden Mitarbeiter.  

Unser Mandant verfügt über die notwendigen Eigenmittel, 

um eine solche Transaktion zu finanzieren. 

Share Deal oder Asset Deal: Der zu erwerbende Geschäftsanteil sollte zwischen 51 und 

100% der Geschäftsanteile liegen und eine Perspektive zur 

Übernahme des Gesamtunternehmens bieten. 

Grund für Kaufinteresse/ 

Besonderheiten: 

Das sagt unser Mandant: „In den vergangenen Jahren haben 

wir ein erfolgreiches Konzept in der Gebäude- und 

Sicherheitstechnik entwickelt. Zur Sicherstellung unseres 

weiteren Wachstums in der Region suchen wir ein 

Unternehmen, mit dem wir dieses erfolgreiche 

Geschäftsmodell stärker ausbauen und unser Wachstum 

beflügeln können.“ 

Kontakt: Ingo Claus 

Standort (rechtl.selbst.) KERN Osnabrück 

Email: osnabrueck@kern-unternehmensnachfolge.com 

Telefon: +49 5461 - 80 92 840 

Mobil: +49 179 - 79 52 993 

 

KERN ist seitens des Kaufinteressenten mandatiert. Für den 

Unternehmensverkäufer entstehen seitens des rechtlich 

selbstständigen KERN-Standortes keine Kosten. 

 


